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Due esperienze a confronto. Eos e Alto Partners

«Caccia alle aziende
dai prodotti vincenti»

mm Insole duesettimane Eos
Investment Management ha
fatto il bis. Prima il controllo
della piemontese Eurofiere,
leader nell’organizzazione
di fiere, mostre e saloni, uffi-
cializzatoall’iniziodifebbra-
io.Poiestatalavoltadel «tes-
suto non tessuto» della mila-
nese Atex, con una quota del
70 per cento.

«Il nostro focus - dice Ciro
Mongillo, Ceo e partner fon-
datore della societa di diritto
inglese - e suaziende “di pro-
dotto”,ingradodifaredell'in-
ternazionalizzazione e dello
sviluppo per linee esterne il
proprio volano per la cresci-
ta, con un occhio attento alla
cosmetica, alla meccanica di
precisione, all’alimentare e
alla salute». Ed elenca alcuni
buoni motiviperinvestire nel

nostro Paese. «Nella maggio-
ranza dei casi - sottolinea - si
tratta di societa destruttura-
terispetto glistandard inter-
nazionali,maconcompeten-
ze di prodotto e di processo
difficilmente eguagliabili. 11
rafforzamento della struttu-
raorganizzativae deisistemi
di controllo interni spesso
rappresentano una modalita
di creazione del valore piu
efficace».

Non solo. «Le valorizza-
zioniiningressoadoggirico-
nosciutesul mercatoitaliano
- aggiunge Mongillo - sono
nettamente inferioririspetto
aquelle sui principali merca-
ti internazionali, come Ger-
mania, Francia e Usa e per-
mettono di spuntare condi-
zioni favorevoli in fase di di-
sinvestimento».

Alto Partners Sgr ¢ invece
un operatore italiano. Dagli
anni Duemila attraverso tre
fondidiprivate equity hames-
soasegno21«deal»,dallamec-
canica al lusso, passando per
I'alimentare e i prodotti biolo-
gici di nicchia. L'ultimo, con
I'aquisizione di una quota del
70%nell’aziendacarpigianadi
filati pregiati Millefili, e stato
finalizzato il mese scorso.

«Per le dimensioni dei no-
stri fondi - sottolinea il presi-
dente e fondatore Stefano
Scarpis-abbiamo finoraguar-
dato coninteresse ad aziende
traizoeisomilionidifattura-
to, sane, con una gestione fa-
miliare ma disponibili ad
aprire il capitale». La perma-
nenzae piu lungarispettoalla
media (dai cinque ai sette an-
ni), «per vedere i frutti di in-
vestimenticome lacostruzio-
ne di nuovi stabilimenti, I’'av-
vio di progetti di ricerca e
I’espansione estera e accom-
pagnarle passo dopo passo
nel percorso di crescitax.
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